Harmonikus generacidvaltas —
Egy pécsi csaladi vallalkozas a kezdetektdl napjainkig
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Egy csaladi vallalkozas életében mindig fontos pont a generacidvaltas, mert ennek
folyamata nagyban meghatarozhatja a cég jovGjét. A Hormann-nal is tudjak ezt, hiszen a
vallalat torténete soran mar szamtalanszor élt at hasonlét. Jelenleg a vallalat egy
kiemelked6 pécsi partnerénél zajlik hasonlé folyamat, ennek apropdjan beszélgettiink az
érintettekkel.

- Miéta partnerek a Hormann-nal?
A kezdetek 6ta. Mdar a Hormann Hungaria 1995-0s megnyitdsa el6tt is telepitettiink Hormann
kapukat.

- Hogy indult az egyiittm(ikodés? Meséljen a kezdetekrdl!
Szujé Laszlo el6dje egyszer eljott hozzank Pécsre, hogy bejelentse, megalakul a Hormann
Hungaria és hogy mostantdl t6liik tudjuk beszerezni a termékeket.

- Hogyan képesek fenntartani az dllandé szinvonalat?

Szerencsére a Hormann marka mara egyet jelent a mindséggel, mindenki tudja, hogy termékei
tartosak és hosszu tavra szélnak. Persze ehhez az is kell, hogy megfelel§ szakemberekkel
torténjen a kivitelezés. Erre mi mindig nagy figyelmet forditottunk.

- Mely Hormann termékeket taldljuk meg az 6ndk kinalataban? Miért pont ezeket? Melyek
a legkeresettebb termékek Pécsett a Hormann termékei koziil?

Cégiink elsGsorban a Hormann lakossagi termékeivel van jelen a piacon. Szekcionalt
garazskapuk, kertkapunyito rendszerek, és lakasbejarati ajtdk, de az ipari szegmenseben is
jelen vagyunk szekcionalt és redénykapukkal.

- A vdllalkozas profilja vegyes, nem csupan garazskapukat forgalmaznak. Mikkel
foglalkoznak még?

A Mesterlift elsGsorban felvondk lizemeltetésével, és Uj felvondk telepitésével foglalkozik a
megalakulasa 6ta, s6t édesapam mint felvondszerel§ gyakorlatilag 40 éve ezen a terileten
tevékenykedik. E mellé jottek a Hormann garazskapuk 1991-ben.

- Milyen formaban tervezi a tovabbi egyiittmiikédést a H6rmann-nal?
Mivel a két tevékenység kilon-kiilon is egyre jobban gyarapodik, fejlédik, ezért elérkezett az
id8, hogy 6nallé vallalkozasként miikddjon a tovabbiakban, ezért ugy dontottiink



édesapammal, hogy a Hormann termékek forgalmazasat és telepitését én viszem tovabb egy
uj vallalkozas az RM Kapu Kft.-vel.

- Hogy tervezik az atmenetet az iizlet atvételében? Sokat hallani arrdl, hogy az utédlas a
csaladi cégeknél nem minden esetben zékkenémentes. Onéknél ez harmonikusan zajlik?
Szerencsére sikerlilt megegyezni a szétvalas részleteirdl, igy a csaladi egység megmarad,
illetve tovabbra is ajanlani fogjuk egymast a partnereinknek.

- Lesz, amin valtoztat? Ha igen, mi lesz az?

Szeretnék fejlédni, és még magasabb szinvonalon kiszolgalni a meglévd és (j ligyfeleinket, és
azt gondolom, hogy a Hérmann termékeivel és azok magas minGségével ez viszonylag
konnyen kivitelezhetd lesz.

- Miért jo csaladi vallalkozasban dolgozni? Melyek az el6nyei, er6sségei?
A csaladi vdllalkozasnak vannak elényei és hatranyai is. Véleményem szerint a munka és a
csalad két kilon dolog és nem feltétleniil j6 egybeolvasztani.
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